
 学习能力强，可以快速学习新技能，融入新环境

 抗压能力强，吃苦耐劳，严格要求自己

 对销售工作有热情，有上进心

自我评定

工作经验

2020.9-2021.5 哈尔滨金地地产有限公司 行销专员
 负责获取邀约新客户

 挖掘客户需求解决客户需求从而达成客户成交

 利用节点以及 SP 技巧善于逼定客户成交

 维护老客户，老客户的圈层资源的拓展，老带新是销售的重中之重

 入职一周内完成商圈社区拓客成交

 可独自挖掘邀约接访客户、一月内完成邀约客户成交

2018.11-2019.10 河北廊坊青岛啤酒
 从事新品市场推广

 对需求量不同的店铺的价格把控

 各节点不同店铺的活动酒水支持

 月售业绩 16 万

2015.7-2016.4 北京宜信 客户经理
 从事接待客户

 针对客户需求推荐产品

 解答客户疑虑促成成交

 擅长维护客户，老客户再次签约率非常高

获得荣誉

学习背景

李世龙
求职意向：置业顾问

28 岁

黑龙江省哈尔滨市

18513187389

245346997@qq.com


