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求职信

电话: 15645727775
微信号: 15645727775
邮箱: 8 2 6 0 0 4 0 1 4 @qq.
com

息
工作时长：10年
求职意向：医药代表
期望薪资：7-10K
期望城市：黑河

个人优势
对待工作认真负责，抗压能力强☆善于沟通、协调有较强的组织能力与团队精神；
活泼开朗、乐观上进、有爱心并善于施教并行；
上进心强、勤于学习能不断提高自身的能力与综合素质。
在未来的工作中，我将以充沛的精力，刻苦钻研的精神来努力工作，

稳定地提高自己的工作能力，与公司同步发展。

 

工作经历
金域医学检验
公司金金域乙

诊断支持代表

 

2023.01-2023.07

 

内容:1.负责北安，五大连池，克东克山，拜
泉，依安县，各级医院临床支持工作
2.开发新市场，抢夺竞品市场，开展体检项目

业绩:
维护现有客户，项目产品持续增量，

从竞品抢夺独家客户2家，
完成每月任务达标及回款
每月实际销售在20万
院内临床合作客户持续稳定，销量每月慢慢提升，同时临床客户每月新增3名

石大连众润生物科技有限公司家庄以岭药业股份

2021.4-2023.01 

内容:1.在辖区内医院进行公司产品的推广销售，完成销售任务；

2、根据需要拜访医护人员，向客户推广产品，不断提高产品市场份额；
3、开拓潜在的医院渠道客户，并对既有的客户进行维护；
4、充分了解市场状态，及时向上级主管反映竟争对手的情况及市场动态、提出合
理化建议；
5、制定并实施辖区医院的推销计划，组织医院内各种推广活动；

业绩:负责领域：北安，五市，黑河市，孙吴县，逊克县
具备业务能力：产品知识作用能力，计划和组织能力，客户管理能力，行业知识业
绩介绍：在职期间负责八种疫苗销售，犬苗，流感，乙肝，脊灰疫苗，口服轮状
，hib，破伤风，麻腮风，负责黑河六县，对cdc和pov的开发与准入，以及pov的
科室培训。从公司空白市场两个月时间开发黑河四县合作，从零到有，持续进货
使用，在疫情期间和疾控社区合作，月产10万销售，同年把黑河第二人民医院急
诊破伤风疫苗从竞品手中抢夺过来，每月产额4万。

 

理财顾问 2017.04-2020.10

内容: 负责公司资金流向
合理分配资源共享

帮助客户解决资金问题
手机店的客情维护及分期销售

业绩:

工作期间独自开通零分期门店7家，并且每月保持40单的分期单数，为店里增加每
月五千+的收入

教育经历
石家东北林业大学庄 大专 计算机及应用2010-2012



  


