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工作经历   /   Experience
[image: ]
2024.1-2024.6                                                                                                                 自然人
          负责和美嘉(血管瘤特药)哈尔滨市儿童医院销售工作，保持稳定np增长。
          开发哈尔滨长峰血管瘤医院入院。
          工作至恩海百进公司注销，产品被收回。
2022.3-2023.12                                    亿帆医药股份有限公司                              高级医药代表
[image: ]   负责和美嘉(血管瘤特药)在黑吉两省儿科的销售工作，目标医院哈尔滨市儿童医院，吉大一院，长春妇幼保健院等。
[image: ]  通过市场策略调整，哈尔滨市儿童医院成功破冰，并保持稳定的新患增长；
[image: ]  通过与客户的沟通探寻，与吉大一院达成初步合作意向；
2020.7 至 2021.9                                 江苏恒瑞医药股份有限公司                              销售代表
[image: ]   负责恒扬产品在 962 医院等目标医院骨科风湿免疫科的销售及后期维护推广工作，指标达成 120%以上，为黑龙江省恒扬单产第一。负责磺达肝癸钠入院开发工作，已确12 月入院。；
[image: ]   能够根据现有条件下，进行创新，不断进行突破，有助于未来在区域中提出创新的市场策略，完成市场开发；
[image: ]   能够与大客户进行通畅的商务沟通，并创造相关机会，  帮助客户成长， 有较强的商业谈判能力和客户把控能力，  并完成客户的发展工作；
[image: ]   进行市场分析，汇总相关产品及竞争对手销售数据， 并结合客户需求进行市场拓展， 有效增加了对客户的把控度，  完成了重点客户的培育维护；
[image: ]   积极进行大客户拜访工作，能够有效与区域内重要客户保持紧密的合作关系，保证产品的市场份额，  并有较强的大客户管理能力；
2020.3-2020.7                 赛诺菲（中国）投资有限公司          医学信息沟通代表
· 负责尼欣那、亚莫利等产品在哈医大一院、962医院、农垦总局医院等目标医院内分泌科的销售及后期维护推广工作，培养了30名重要客户；
· 将客户进行梯队开发策略，完成客户分级并，并根据客户目前现状采取针对措施进行沟通，保证了指标的100%达成；
· 有较强的执行力，坚持每天完成12个有效拜访，疫情期间每个月邀请客户参与3-4次线上直播会议，并通过传递产品优势，帮助客户树立产品的使用观念，并培养产品的使用习惯；
· 与团队合作，完成多项交付的任务和项目，培养了较强的团队合作能力，相互借鉴，相互分享，帮助更加高效完成相关工作；
2017.6-2020.3                香港维健医药有限公司                 学术推广专员
负责可力洛、沐舒坦等产品在哈医大一院、省医院总院及分院、省中医院总院及分院、市医院农垦总医院等目标医院肾内科、心内科、呼吸科的销售及后期维护推广工作，超额达成指标，2017年可力洛成功进入省医院分院、省中医院分院，18年二季度三季度四季度可力洛均100%以上达成指标。19年沐舒坦可力洛YTD超过100%达成；
· 有较强的的学习能力，能够快速学习并掌握新知识，并应用在实践工作中，有助于快速了解未来所负责的区域市场的相关情况，尽快完成产品的上量工作；
· 有较强的时间管理观念，能够在规定的时间截点内，完成所安排的相关工作，并能对工作进行反馈，帮助进行进一步完善和改进；
2015.10-2016.11                  深圳康哲药业有限公司            学术推广专员
· 负责波依定在昌平区医院医院、延庆县医院、延庆中医院等6个社区中心医院及20多个站点的销售工作，总完成率110%；
· 有较强的亲和力，能够与客户快速建立关系，并针对产品优势，进行传递和介绍，有充分的销售缔结意识和能力，能够迅速完成销售结果的转化；
教育背景  /  Education

2012.09­2016.07                     黑龙江中医药大学                生物制药技术    

自我评价  /  Self-Evaluation
· 具备医疗产品销售经验，培养了较强的产品销售能力和市场推广能力；
· 与大客户的沟通及协调中，培养了自己的学术推广能力，善于建立客户关系；
· [bookmark: _GoBack]对医药行业销售熟悉，有良好的行业基础，帮助工作更好开展；
· 有高效的执行能力，能够根据市场需要落实公司区域策略，达成销售任务。
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